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“看起来配料很贵的月饼，
成本也不一定贵到哪里去。”一
位烘焙甜品品牌创始人告诉记
者，一块普通月饼的材料成本约
在两三元不等，主要黄油比较
贵，面粉、糖、传统馅之类很少贵
过黄油，“当前月饼定价，更多承
载的是含义，比如团圆概念、礼
品载体以及背后还有月饼券回
收链方面的考量。”

“当下不少月饼礼盒对外
定价普遍较高，主要由于一年
只在限定时间出售，这对不少
商家而言，有着极高的风险，背
后也必定有高额暴利在支撑。”
食品行业分析师朱丹蓬告诉记
者，之前测算过，例如明星款的
蛋黄流心、黑松露流心等相对
高级的月饼款式，一个成本价
通常也不会超过 5 元。现在也
有很多一两元的月饼，材料成
本就几毛。

朱丹蓬进一步告诉记者，以
小杨哥直播间的黑松露流心款
的美诚月饼举例，和月饼市
场整体售价对比来看，
并不算贵。一般内馅带
有黑松露的月饼，市场
上有的单盒定价三四百
元、奶黄流心月饼有的
单盒定价超过两百元。
美诚月饼并不算贵的关
键原因，可能由于品牌
本身并没有很高的知名
度，有一点仿美心月饼
的发展路径。其通过头

部直播来带货，再用高大上的食
材走高端定位，以看起来比较亲
民的价格吸引消费者，意图打响
品牌知名度。

“一块月饼整体成本如何，
需要综合配料表以及包装盒实
物等一起来看。如果只看价格，
单盒 30 多块钱的月饼礼盒在直
播间属于正常价位。”前述主播
进一步介绍，比如黑松露流心款
式的月饼，具体要根据其宣传的
黑松露添加量来评估成本。包
装方面，要根据材质和工艺来评
估，比如普通纸箱上有没有烫金
的工艺，是亚克力的材质还是纸
箱的材质等。

该主播进一步介绍，直播间
普通品牌的月饼礼盒最终成交
价基本一盒就在几十元，做工差
一些的成交价一盒三四十元，好
一点的礼盒能上五六十元。相
反用料成本很高、售价偏贵的月
饼，直播间的销量基本不会
很高。

美 国 知 名 家 居 用 品 公 司 特 百 惠
（Tupperware Brands）17 日宣布该公司及其
部分子公司已申请破产保护。

据法新社报道，特百惠总裁兼首席执行
官劳里·安·戈德曼当天发表声明称，过去几
年，公司的财务状况受到宏观经济环境的严
重影响。“因此，我们探索了多种战略选择，并
确定这是最佳的前进道路。这个过程旨在为
我们提供必要的灵活性，因为我们寻求战略
替代方案，以支持我们向数字优先、技术主导
的公司转型。”

声明还表示，该公司将寻求在破产程序
期间继续运营，并将继续向员工和供应商支
付工资，为客户提供高品质产品。

报道称，特百惠公司以其标志性的密封
塑料容器而闻名，但近年来销量不断下滑，通
过大型连锁店 Target 进行分销的计划也未能
扭转其命运。该公司股价 16 日交易价为
0.5099美元，远低于去年12月的2.55美元。

据中新网

在接连遭遇罢工冲击、芯片业务面临压
力之际，韩国三星电子公司日前称正计划在全
球范围进行大裁员，部分海外部门裁员比例将
高达30%。

据消息人士透露，三星电子日前已指示
全球子公司削减约15%的销售和营销人员，将
行政人员减少至多 30%。该计划将于今年年
底前实施，波及美洲、欧洲、亚洲及非洲地区的
岗位。

舆论指出，三星的全球裁员计划反映出
其面临的巨大压力。三星2023财年营业利润
为 6.567 万亿韩元（约合 350 亿元人民币），同
比减少84.86%。

具体来看，三星经营状况不佳与其核心
的芯片业务遭遇打击有关。去年芯片行业遭
遇严重衰退，三星芯片业务复苏缓慢，落后于
其主要竞争对手。

一方面，在 AI 所需的高带宽存储芯片领
域，三星已落后于同为韩国半导体巨头的 SK
海力士和美国芯片制造商美光。另一方面，除
了最热门的高带宽存储芯片产品线，三星在其
他芯片业务上也在走下坡路，未能削弱台积电
在全球芯片代工业务中的主导地位。

据上观新闻
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公开报道显示，据第三方数
据平台蝉妈妈数据显示，在销售
额方面，过去一个月美诚礼品牌
在抖音销售额约为 5000 万元—
7500万元，其中1000 万元至 2500
万元销售额来自品牌自营。达人
带货方面，美诚月饼近 30 天为其
带货的达人销售额前 3 名均为三
只羊主播账号。

一位中腰部主播告诉记者，
此前其曾带货过一款在多个电
商平台销量都较高的月饼，8 块
月饼加上包装，整体成本评估
下来共计 20 元左右，商家给到
直播间的最低单盒售价也不足
30 元，该品类主播佣金返点为
销售额的 20%。意味着，一盒普
通品牌的月饼礼盒，从生产成
本到最终销售，大概有至少 50%
的利润空间。

“ 相 较 于 其 他 品
类，月饼品类给到主

播 的 佣 金 相 对 较
高。”前述主播告

诉 记 者 ，以 中
腰 部 主 播 举
例，通常美妆、
酒类以及茶叶
等 都 是“ 暴
利 ”，返 点 较
高。水果品类
返点通常是 5%
至 6%左右。月
饼算是食品品

类 中 利 润 较 高
的，返点比例也

在 20%左右，“正常零食返点比例
在 10 至 15 个点。头部主播可能
会再加 5 个点，除了更多的返点
外，头部主播还要收取坑位费。”

对于佣金返点较高的原因，
前述主播表示，月饼商家承受着
巨大的压力，希望能有更多的销
量。一方面，一年中销售月饼的
时间较为固定且有限；另一方面，
月饼一般都会包装成礼盒来进行
销售，包装较贵，礼盒本身在用户
的心智当中定位也偏贵；此外，月
饼厂家会考虑到损耗，在中秋节
前月饼生产好后，如果没有销售
完，剩余月饼的损耗也要算在出
售月饼的成本中。

小杨哥带货“香港美诚月饼”
风波愈演愈烈。9 月 17 日，合肥
高新区市场监督管理局发布情况
通报称，对三只羊网络科技有限
公司在直播中涉嫌“误导消费者”
等行为，现已立案调查，将根据调
查结果依法依规处理。

“此次小杨哥事件，相信会给
直播行业的有序发展再次敲响警
钟，后续在选品、带货话术等考量
方面会进行更加严格地把关。”前
述主播向记者表示，当前很多公
司甚至是头部直播间的运营负责
人，会建议让主播“抓住某个擦边
的卖点猛宣传”，“我们从业主播
也不堪其扰，有时候会挨骂，毕竟
网友也是火眼金睛很会抓漏洞，
最后挨骂的也不是公司而是我们
主播本人。”

文图综合上观新闻、光明日报

美国家居用品公司特百惠
申请破产保护

近日，网红主播
小杨哥带货“香港美
诚月饼”陷入虚假宣
传风波。“三只羊”直
播间销售的“香港美
诚月饼”未在香港生
产及销售，引发消费
者不满等相关内容话
题，引发网络关注。

那么，一块月饼
的 成 本 价 究 竟 在 多
少？直播间里的高端
月饼，主播和商家到
底谁更赚钱？

一块月饼的成本价
究竟多少？

直播间里的高端月饼
谁更赚钱？

直播间普通品牌的月饼礼盒最终成交价
基本一盒就在几十元，做工差一些的成交价
一盒三四十元，好一点的礼盒能上五六十元
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一块普通月饼的材料成本约在两三元不
等，相对高级的月饼款式，通常也不会超过5
元。很多一两元的月饼材料成本就几毛
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以中腰部主播举例，给到主播返点比例
在20%左右。头部主播可能会再加5个点，除
了更多的返点外，头部主播还要收取坑位费
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一盒普通品牌的月 饼 礼 盒 ，从 生 产
成 本 到 最 终 销 售 ，大 概 有 至少 50%的利
润空间
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